Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?
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Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?

* Valmistautuminen yrityskauppaan on aloitettava riittavan ajoissa

* Suunnitelmallisuuden tarkeys, rahoittajat mukaan prosessiin jo alkuvaiheessa,
tavoitteena realistinen toteutettavissa oleva suunnitelma kauppaprosessista

* Yrityksen tulee olla myyntikunnossa, yhtiomuodon mahdollinen muuttaminen,
tasehallinta (ylimaaraisen omaisuuden mahdollinen poistaminen taseesta),
ostetaanko koko yritys, lilkketoiminta tai tietty osa liiketoiminnoista

* Tulevan omistusrakenteen maarittely lyhyella ja pitkalla tahtaimella, strategia,
millainen markkina-alue ja —asema, millaiset asiakkuudet

* Erilaisten vaihtoehtojen veroseuraamusten maarittely ja ennakkoratkaisujen
hakeminen
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Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?

* Tiedonkulun sujuvuus ja avoimuus

* Suunnitelmien muutoksista ja paivittamisista tiedottaminen

Dokumentoitavissa olevan aineiston toimittaminen
* Avoin mielipiteiden vaihtaminen
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Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?

* Kauppahinnan realistinen arvonmaaritys
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Kauppahintana yleensa substanssiarvo, tuottoarvo tai ndiden yhdistelma
Ulkopuolinen arvio (-t) helpottaa kauppahintaneuvotteluja

Ylisuuri likkearvo rahoittajan kannalta erittain hankala osatekija, tunnearvon
eliminointi, myyjan ja ostajan taloudellisen aseman turvaaminen
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Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?

* Realistinen analyysi yrityksen elinkelpoisuudesta ja rahoituskelpoisuudesta
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Lilketoiminta- ja rahoitussuunnitelma
Lilketoimintaennusteet vahintaan kolmelle vuodelle
Riskilaskelmat, huomioidaan kysynnan ja hintatason vaihtelut

Vertailu toteutuneisiin tilinpaatoksen avaintunnuslukuihin (tiedonsaanti
myyjdosapuolelta riittavan monelta vertailutilikaudelta) seka vertailu toimialan
keskimaaraisiin tunnuslukuihin, mahdollisten poikkeamien analysointi

Mahdolliset liiketoiminnan kehittamissuunnitelmat



Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?

* Ostajan oman taloudellisen riskinottokyvyn selvittaminen
* Omarahoitusosuuden mahdollisuuksien maarittely
* Kaytettavissa olevien vakuuksien maarittely
* Ostajan sitoutuminen hankkeeseen
* Miten rahoitus turvataan myos jatkossa?
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Pankin odotukset ostajalta ja myyjalta?

* Tavoitteena optimaalinen rahoitusratkaisu

* Yhteistyokumppaneiden kayttaminen seka suunnittelu- etta rahoitusvaiheessa
(taloudellinen suunnittelu, rahoittajakumppanit yms.)

* Valmisteluvaiheen kulujen sisaistaminen, huolellisella suunnittelulla turvataan
yritystoiminnan sujuva aloittaminen

* Yrityksen elinkelpoisuuden ja jatkorahoittamisen turvaaminen (esim.
kohdevakuudellisen rahoituksen hyédyntaminen)
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